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Highlight 

  จากการเบนเขม็นโยบายโซล่าฟารม์ขนาดใหญ่มาเป็นระบบโซล่ารร์ูฟทอ็ปตามบา้นเรอืน
ต่างๆ ช่วยผลกัดนัใหธุ้รกจิตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ปมคีวามน่าสนใจมากขึน้ แต่ปจัจยัค่า
ติดตัง้ที่สูงนัน้ยงัคงเป็นความท้าทายของธุรกิจนี้ ทัง้นี้ อีไอซมีองว่าการน าโมเดลธุรกิจ
ใหม่ๆ ทีป่ระสบความส าเรจ็จากต่างประเทศมาปรบัใช ้อาจเขา้มาช่วยปลดลอ็กความท้า
ทายของธุรกจิดงักล่าวได ้เช่น ใหเ้ช่าระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ป หรอืตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ูฟทอ็ป
เพื่อขายไฟฟ้าใหเ้จา้ของบา้นในราคาพเิศษ 

 อไีอซมีองว่าการร่วมมอืเป็นพนัธมติรกบัโครงการพฒันาอสงัหาฯ ทีจ่บักลุ่มผูซ้ือ้บา้นใหม่
เป็นอกีเป้าหมายหนึ่งทีน่่าสนใจในการเพิม่รายไดใ้หก้บัผูป้ระกอบการธุรกจิตดิตัง้ระบบโซ
ล่าร์รูฟทอ็ป เพราะนอกจากจะลดความท้าทายด้านค่าติดตัง้ให้กบัเจ้าของบ้านแล้ว การ
เพิ่มบริการหลังการขายและการโปรโมทบ้านที่มีมูลค่าเพิ่มขึ้นจะเป็นการเพิ่มขีด
ความสามารถในการแข่งขนัทีย่ ัง่ยนืใหก้บัผูป้ระกอบการธุรกจิตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ป
อกีดว้ย 

 

 

จากการเปลี่ยนแปลงแนวทางการสนับสนุนของภาครัฐ ประกอบกับค่าติดตั้งที่ลดลง นับเป็นโอกาสให้กับ
ธุรกิจติดต้ังระบบโซล่าร์รูฟท็อป ในช่วงหลายปีทีผ่่านมา ภาครฐัมีนโยบายสนับสนุนโซล่ารฟ์ารม์ ซึง่เป็นโครงการขนาด
ใหญ่ทีส่ามารถผลติไฟฟ้าเพื่อรองรบัการใชง้านไดถ้งึ 800 หลงัคาเรอืนต่อหน่ึงโครงการ แต่ปจัจุบนันโยบายดงักล่าวไดเ้บนเขม็
มาสนับสนุนการลงทุนระบบโซล่ารร์ูฟทอ็ป เพื่อใหป้ระชาชนสามารถผลติไฟฟ้าใชเ้องไดภ้ายในครวัเรอืน เพื่อช่วยประหยดัค่า
ไฟฟ้าได้ในระยะยาว ทัง้น้ี ต้นทุนด้านเทคโนโลยีที่ถูกลงท าให้ค่าติดตัง้ลดลงกว่าเท่าตวัภายในช่วงเวลาไม่กี่ปี อไีอซมีองว่า
ปจัจยัดงักล่าวขา้งตน้ช่วยสรา้งโอกาสใหก้บัธุรกจิตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ป 

แม้ว่าค่าติดตั้งระบบจะลดลงอย่างมาก แต่ยังเป็นจ านวนเงินที่สูงส าหรับเจ้าของบ้านในการตัดสินใจติดตั้ง 
ซึ่งนับเป็นความท้าทายหลักของธุรกิจนี้ ทั้งนี้ ผู้ประกอบการติดตั้งระบบโซล่าร์รูฟท็อปอาจน าโมเดลทาง
ธุรกิจที่ประสบความส าเร็จจากต่างประเทศมาปรับใช้ จากแนวโน้มในอกี 3-5 ปีขา้งหน้า แม้ค่าติดตัง้ระบบโซล่าร ์
รฟูท๊อปจะลดลงอกี 30-40% แต่กย็งัเป็นจ านวนเงนิทีส่งูส าหรบัเจา้ของบา้นในการตดัสนิใจตดิตัง้ ยกตวัอย่าง การตดิตัง้ระบบโซ
ล่าร์รูฟท๊อปบนหลังคาบ้านเดี่ยวทัว่ไปที่ต้องใช้เงินกว่า 2 แสนบาท อีกทัง้การขอสนิเชื่อก็อาจมีความซับซ้อนในการวาง
หลกัทรพัยค์ ้าประกนัหากเป็นการขอสนิเชื่อต่างธนาคารกบัตวับา้น หรอืการมเีงื่อนไขในการใหส้นิเชื่อทีต่้องผ่อนช าระสงูในแต่
ละงวด ท าใหเ้จา้ของบา้นหลายรายตดัสนิใจทีจ่ะยงัไม่ตดิตัง้ระบบดงักล่าว  

ความทา้ทายในเรื่องนี้เกดิขึน้ในต่างประเทศเช่นกนั ซึง่ท าใหโ้มเดลทางธุรกจิแบบ “Third party financing” ไดร้บัการพฒันาขึน้มา

เพื่อปลดลอ็กตลาด โดยตวัอย่างหนึ่งทีท่าง SolarCity ผูป้ระกอบการธุรกจิตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ปในสหรฐัฯ ได้เสนอใหเ้จา้ของ
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 อีไอซีแนะผู้ประกอบการโซล่าร์รูฟท็อปจับมือพาร์ทเนอร์ขยายฐานลูกคา้ 
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บ้านสามารถเลือกช าระค่าใช้งานระบบในหลายรูปแบบ เช่น ให้ เช่าระบบโซล่าร์รูฟท็อป  หรือติดตั ้งระบบโซล่าร ์

รฟูทอ็ปเพื่อขายไฟฟ้าใหเ้จา้ของบา้นในราคาพเิศษ เป็นต้น ซึง่จากขอ้เสนอดงักล่าว ท าใหต้ลาดขยายตวัอย่างมาก และส่งผลให้

ก าลงัการผลติไฟฟ้าจากระบบโซล่ารร์ูฟท๊อปบนหลงัคาบ้านในสหรฐัฯ คดิเป็นราว 20% ของก าลงัการผลติไฟฟ้าจากพลงังาน

แสงอาทติยท์ัง้หมด ทัง้นี้ โมเดลทางธุรกจิเช่นนี้มศีกัยภาพในไทยเช่นกนั แต่อาจตอ้งมกีารปรบัเปลีย่นรปูแบบเพื่อใหเ้หมาะสมกบั

บรบิทการท าธุรกจิไฟฟ้าในไทย 

นอกจากนี้ ผู้ประกอบการติดตั้งระบบโซล่าร์รูฟท็อปอาจเลือกเจาะกลุ่มผู้ซื้อบ้านใหม่ ด้วยการจับมือกับ
ผู้พัฒนาโครงการอสังหาฯ เพื่อขยายฐานลูกค้า เพราะนอกจากผูป้ระกอบการตดิตัง้ระบบโซล่าร์รูฟทอ็ปจะยงัไดร้บั
ประโยชน์จากการจดัหาอุปกรณ์ตดิตัง้จ านวนมากในราคาทีถู่กลง (economies of scale) จากจ านวนลูกคา้ทีเ่พิม่ขึน้แลว้ ในส่วน
ของเจ้าของบา้นยงัสามารถผ่อนช าระค่าติดตัง้ระบบไปพรอ้มกบัค่าบา้น โดยไม่ต้องไปขอสนิเชื่อเพื่อตดิตัง้ระบบเพิม่ อย่างไรก็
ตาม การสรา้งความแตกต่างในการใหบ้รกิารของผูป้ระกอบการตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ปควรตอบโจทยผ์ูซ้ือ้บา้นใหม่และผูพ้ฒันา
โครงการอสงัหาฯ อาท ิระยะเวลาการการนัตีระบบการท างาน การให้บรกิารบ ารุงรกัษาระบบหลงัการขาย หรอืการจดัท าแอป
พลชิัน่มอืถอืเพื่อช่วยตรวจสอบการท างานของระบบไดง้่ายขึน้ เป็นตน้  

แม้ราคาบ้านใหม่ที่ติดตั้งระบบโซล่าร์รูฟท็อปจะมีราคาสูงขึ้น แต่มูลค่าบ้านที่จะเพิ่มข้ึน เป็นส่ิงที่ผู้ประกอบการ
ธุรกิจติดตั้งระบบโซล่าร์รูฟท็อปควรสื่อสารกับผู้พัฒนาอสังหาฯ เพื่อน ามาเป็นจุดขายของโครงการ การ
ตดัสนิใจซื้อบ้านส่วนใหญ่ยงัคงขึ้นอยู่กบัปจัจยัหลกั เช่น ท าเล ขนาด และราคาโครงการ ดงันัน้ การสร้างความแตกต่างของ
ผูพ้ฒันาโครงการอสงัหาฯ จงึควรจูงใจผูซ้ือ้บา้นไดว้่ามคีวามคุม้ค่ากบัเงนิทีซ่ือ้ เพราะนอกจากประหยดัค่าไฟฟ้าหรอืค่าสว่นกลาง
ของโครงการไดแ้ลว้ ยงัอาจเพิม่มูลค่าราคาประเมนิของบา้นไดอ้กีดว้ย ทัง้นี้ จากผลการศกึษาเปรยีบเทยีบตลาดโซล่ารร์ูฟทอ็ป
หลกัในสหรฐัฯ พบว่า ราคาประเมนิของบา้นที่ตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ูฟท๊อปนัน้สงูกว่าบา้นที่มลีกัษณะใกลเ้คยีงกนัอยู่ราว 3% ยิง่ไป
กว่านัน้ ยงัสามารถขายบา้นในตลาดมอืสองไดเ้รว็กว่า แนวโน้มดงักล่าวคาดว่าจะเกดิขึน้กบัตลาดบา้นพลงังานแสงอาทติยม์อืสอง
ในไทยเช่นกนั แมใ้นปจัจุบนั ตลาดบา้นกลุ่มนี้จะยงัไม่แพร่หลายมากนกั  

Implication   

 

 

 

อีไอซีแนะผู้ประกอบการที่ต้องการเจาะกลุ่มลูกค้าเจ้าของบ้านปัจจุบันควรศึกษา
โมเดลทางธุรกิจที่ประสบความส าเร็จในต่างประเทศและแผนการตลาด โดยเฉพาะการ
เลอืกกลุ่มเป้าหมายและช่องทางการท าการตลาด เช่น เวบ็ไซต ์หรอืการจดักจิกรรมสง่เสรมิการขาย 
ทีส่นบัสนุนใหท้มีขายเขา้ถงึกลุ่มเป้าหมายหมายไดม้ากขึน้ รวมถงึน าเสนอแพค็เกจการตดิตัง้ระบบ
โซลารร์ฟูทอ็ปทีต่อบโจทยก์บัพฤตกิรรมการใชไ้ฟฟ้าของลกูคา้ 

   ส่วนการจับตลาดบ้านใหม่นั้น อีไอซีมองว่าผู้ประกอบการธุรกิจติดตั้งระบบโซล่าร์
รูฟท็อปควรสร้างจุดขายด้วยการให้บริการหลังการขาย ไม่เพยีงแต่การตดิตัง้อุปกรณ์
เพยีงอย่างเดยีว แต่ผูป้ระกอบการธุรกจิตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ็ปควรใหค้วามส าคญักบัการบรกิาร
หลงัการขาย ซึ่งจะช่วยเพิ่มขดีความสามารถในการแข่งขนัที่ยัง่ยืน นอกจากนี้ ควรจบัตาการใช้
เทคโนโลยใีหม่ เช่น Building Integrated Photovoltaic (BIPV) ซึง่เป็นแผงโซล่ารท์ีใ่ชแ้ทนวสัดุของ
อาคาร และระบบกักเก็บพลังงาน เพื่อใช้ประโยชน์จากเทคโนโลยีที่มีประสิทธิภาพดีขึ้น หรือ
ครอบคลุมลกัษณะการใชง้านมากขึน้  
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รปูที ่1: แนวโน้มราคาขายไฟฟ้าปลกีทีเ่พิม่ขึน้โดยเฉลีย่ปีละ 3% สวนทางกบัราคาแผงโซล่ารท์ีล่ดลงปีละ 19%  
แนวโน้มราคาค่าไฟฟ้าปลกีและแผงโซล่าร ์PV 

 

ทีม่า: การวเิคราะหโ์ดย EIC จากขอ้มลูของ EPPO, DEDE, ERC และ Bloomberg 

 

รปูที ่2: ตน้ทุนแผงโซล่ารท์ีล่ดลงสง่ผลใหค้่าตดิตัง้ระบบลดลงอย่างต่อเนื่องราว 25% ต่อปี 
โครงสรา้งค่าตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ๊ป    ช่วงของค่าตดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ๊ปในช่วงปี 2013-2015 

หน่วย: %     หน่วย: บาทต่อวตัต ์

               

ทีม่า: การวเิคราะหโ์ดย EIC จากขอ้มลูของ IEA-PVPS 2015 
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รปูที ่3: จ านวนบา้นทีต่ดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูท๊อปในแคลฟิอรเ์นียเพิม่ขึน้ 58% ต่อปี ภายหลงัจากบรษิทัเอกชนเริม่ให ้Third Party 

Financing ระหว่างปี 2007 ถงึ 2013 
จ านวนบา้นทีต่ดิตัง้ระบบโซล่ารร์ฟูทอ๊ปในแคลฟิอรเ์นีย ในช่วงก่อนปี 2007 ถงึปี 2013 

หน่วย: หลงั 

 

ทีม่า: การวเิคราะหโ์ดย EIC จากขอ้มลูของเวบ็ไซต ์gosolarcalifornia.ca.gov 

 
โดย:  อภญิญา อกัษรกจิ (apinya.aksornkij@scb.co.th)  
 Economic Intelligence Center (EIC) 
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